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Marknadsposition

2007 var aret da DIBS genom ett antal strategiska val och
operativa framgangar befaste sin position som:

Nordens ledande foretag inom betalningslosningar for
e-handel.

Som den ledande nordiska aktoren pa en vaxande marknad ar
DIBS nu valpositionerad infor nasta utvecklingsfas av
e-handeln.




Hur vi natt var position

= Fullfoljt samgaendet mellan svenska DebiTech AB och
danska DIBS A/S och bildat DIBS Payment Services

= Forvarvat norska Cardia
=  Framgangsrikt upptagits till handel pa First North

= Utvecklat var teknikplattform med fler funktioner och
bredare geografisk tackning

= Lanserat "DIBS e-handelsindex” - en unik rapport som
beskriver konsumtionsmonster i e-handeln i Norden

= Genererat mycket starkt intag av nya kunder
kombinerat med stor andel aterkommande intakter

= Uppvisat fortsatt hog tillvaxt under god lonsamhet
och positivt kassaflode




HOg omsattningstillvaxt och Ionsamhet

Helaret 2007

Omsattningen 80,9 Mkr,
en okning med 30%

Rorelseresultat fore
avskrivningar 2| Mkr,
en okning med 91%

Aterkommande intikter 89%
EBITDA-marginal 28%

Kassaflodet fran |opande
verksamhet 14 Mkr

Resultat per aktie 2.31 kr,
en okning med 43%

Ql 2008 2

Mkr
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Aterkommande intakter 90%
Mkr  Rorelseresultat i MSEK

EBITDA-marginal 26% T

Kassaflodet fran lopande o
verksamhet 3,9 Mkr

Resultat per aktie 0.57 kr,
en okning med 19%
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Stark kundtillvaxt

Payment Services

Nya kunder

= |808 nya kunder 2007

= 507 nya kunder forsta kvartalet

= Totalt antal kunder uppgar till 7 677 (+ 59 %)

= Urval av storre kundkontrakt under forsta
kvartalet: Codan Forsikring, Bonnier, Viasat och
Metro

Butikernas e-handelstransaktioner via DIBS
= 40 Mdr +39% under 2007
= |2 Mdr +34% under QI 2008
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Kontinuerlig utveckling av vart tekniska forsprang

Ny funktionalitet
= Pago — ny internationell kortinlosare av e-handelstransaktioner
= Kreditor — fakturatjanst anpassad for e-handel

= DCC — ger kortinnehavaren en dynamisk mojlighet att valja i vilken valuta
inkopet skall betalas

= POS/EMV — sakerhetscertifierad betalningslosning for fysisk handel




Vi ar ledande pa en stor marknad

Uppskattning av nordisk e-handel
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100 Finland 30 mdr SEK
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Marknaden fortsatter att vaxa

Konsumenternas motiv till att handla online "46 % av konsumenterna forvantar sig

(Vilka r de viktigaste anledningarna tllatt du handlar pd internet?) att oka sina inkop pa Internet det
narmsta aret

=85 % av foretagen forvantar sig att
deras e-handelsforsaljning okar det
narmsta aret
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E-handel integreras I alla branscher

Konsumenternas e-handel per bransch

(Fordelat pa nedanstaende kategorier, hur mycket pengar har du lagt pa varor och
tjanster de senaste 6 manadernal)
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Standigt nya mojligheter for vara kunder

Kensumenternas motiv till att handla enline
(Vilka @r de viktigaste anledningarna till att du handlar pd internetf)
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Strateq|

=  Vaxa organiskt ggnom aterkommande intakter fran
befintliga kunder och tillvaxt av nya kunder

=  Erbjuda en standardiserad produktportfolj med
kontinuerlig utveckling

=  Expandera geografiskt med befintliga kunder

=  Utnyttja kraften i den skalbara affirsmodellen for
forbattrad marginal

= Verka for att attrahera, utveckla och behalla talanger i
alla delar av bolaget

= Aktivt soka forvarvsmojligheter




Finansiella mal

Baserat pa DIBS starka finansiella utveckling, bolagets
ledande position pa marknaden samt den skalbara
affirsmodellen bedomer bolaget att det under 2008
kommer att uppna tidigare faststallda finansiella mal om
25% arlig tillvaxt och 25% marginal.

Vi har overtraffat dessa mal de senaste fyra
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Dayment Services aren.




Tack for ert intresse!

D\BS eric.wallin@dibs.se

Dayment Services 08-527 525 03




